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低単価商品の売り方

低単価商品の売り方

①インスタのプロフィールにブレインのURLを貼る
②インスタのストーリーズにブレインのURLを貼る
③インスタのハイライトに上記のストーリーズを入れる
④インスタのフィード投稿の最後の１枚でアピールする

インスタで販売していきます！



①インスタのプロフィールにブレインのURLを貼る
→誘導文に限定感やお得感を出してURLへ誘導

低単価商品の売り方

キャンペーンや特価などのキーワードを使ってお得感を出す



②インスタのストーリーズにURLを貼る
低単価商品の売り方

口コミが来るまでは
「商品出しました」とストーリーズで宣伝しましょう。

←口コミ活用例←宣伝例



③インスタのハイライトに
ブレインのURLを貼ったストーリーズを入れる

低単価商品の売り方



④インスタのフィード投稿の最後の１枚で
　アピールする

低単価商品の売り方
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低単価商品の売り方

①インスタのプロフィールにブレインのURLを貼る
②インスタのストーリーズにブレインのURLを貼る
③インスタのハイライトに上記のストーリーズを入れる
④インスタのフィード投稿の最後の１枚でアピールする

インスタで販売していきます！



あとは、インスタの投稿を頑張れば
自然と何個か売れていきます！

低単価商品の売り方

1つでも売れたらやることが
3つ

あります！



①1つでも売れたらプロフィールを進化させる

低単価商品の売り方



②良い口コミがきたらストーリーズでシェアする

低単価商品の売り方

←口コミの信憑性がかなり高いので、
　集まった積極的に使いましょう



③10部限定で超安い価格（100円）で売るので、
　売れるたびに「あと〇個です」と
　ストーリーズにあげて限定性を強調する
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