


売れるブレインの出し方と
満足度を上げる構成






売るための4つのポイント

売れるBrainの出し方と満足度を上げる構成

①カバー画像（サムネイル）に初心者感を出さない
②本文の最初で、限定性とメリットを打ち出す
③数量限定の設定にする（最初は10部で販売）
④いいレビューを集めるために特典を用意する



1.カバー画像に初心者感を出さない 
売れるBrainの出し方と満足度を上げる構成

・字が見えづらい（背景と字の色にコントラストをつける
・文字のバランスが大事（上手なデザインをたくさん見る）
・メリットが伝わりづらい「学校では教えてくれない」では伝わらない。
　→どんな人がどうなれるのかを書く
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・何の商品かまったく分からない
　→何をしてどう稼ぐのかがはっきり分からないと怪しいだけ
・人は目に入る情報だけを見て判断する
　→相手が分かることを前提に考えるのは絶対にダメ。
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・文字が見やすい（背景と字の色にコントラストをつける）
・文字のバランスがいい（上手なデザインをみて真似しましょう）
・余白のバランスがいい
・メリットが端的に伝わる。どんな人がどうなれるのか？

良い例
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・パソコンで作るのがおすすめですが、スマホアプリでも作れます。

カバー画像はキャンバ（無料ツール）を
使って作っていきましょう。
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↑限定性を出して、いま買う理由をつける

２.本文の最初で限定性とメリットを打ち出す

↑商品のメリット（目玉）や特典を魅力的に書く

早い段階で魅力を感じさせないと
すぐに離脱されるので冒頭が大事！
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3.数量限定の設定にする



4.いいレビューを集めるために
特典を用意する
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・レビュー（第三者の声）は信憑性が高い
　→良いレビューが集まれば、それだけ売れやすくなる
・人は自分にメリットのあることにしか興味がないので
「レビュー書いたら特典が受け取れる」
といった流れがないとレビューは集まらない

特典の作り方は、また別の動画で話します。
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満足度を上げるブレインの構成について
カバー画像

商品タイトル

ここが重要！
買わなくても読める部分

購入した人にしか
読めない部分
-本編-

最後に商品に込めた
　想いなどを書く　
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